
CCM 网络推广 · https://ccombaidu.com 第 1 页SEO 服务报价参考与避坑对照表

SEO 服务报价参考与避坑对照表
把价格摊开讲，把套路摆出来

这一行的报价从几百到几万都有，差价不是因为服务差这么多，而是因为做法差别很大。这份对照表把常见的收

费方式、合理区间，以及八种高频话术的真实含义写清楚 —— 签之前先看一眼。

一、三种主流收费方式

方式 怎么算 适合 要注意什么

按月服务费 每月固定金额，包含约定的优

化动作

长期做、有多个目标词

的项目

问清每月具体做什么，而不是「

持续优化」

按词收费 指定关键词，做到约定位置付

尾款

目标明确、只要几个核

心词

确认是「稳定保持」还是「到过

一次就算」

按项目报价 整站优化打包一个价 新站搭建 + 优化一起做 把交付物写进合同，避免只收到

一份报告

二、价格区间参考

下面是市场上常见的区间，用来判断一个报价是否离谱。具体价格还要看词难度和竞争情况。

情形 常见区间 判断

长尾词优化（按篇/按月） 几百到两千元 / 月 正常范围

中等难度词（行业站可排） 两千到八千元 / 月 正常范围

高难度核心词 一万元以上 / 月 要看对方能否拿出同难度案例

「保证首页，几百块一个词」 明显偏低 这类报价基本靠作弊手段，短期见效、随

时崩

「先做后付，不上首页不收费」 看起来零风险 常见话术，后面通常绑定长期合同或加价

三、八种高频话术，对照真实含义
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对方怎么说 实际含义

「七天保证上首页」 要么用作弊手段，要么只做极冷门的词，首页位置随时会掉

「我们跟百度有内部关系」 百度没有这种业务。这么说的人，后面大概率给你刷点击

「先做后付，不达标不收费」 合同里通常写「不达标顺延」，实际上会一直做下去

「包年稳居首页」 把「首页」定义成没人搜的长尾词，或者靠点击维持

「你这个词太简单了，一个月搞定」 常见套路：接了单再告诉你难度评估有误，需要加钱

「我们做的是白帽 SEO」 白帽不是宣传语，看的是他具体做了什么动作

「不用改网站，我们后台操作就行」 网站不动、关键词排名却能动，基本只有作弊一种可能

「效果不好可以退」 退的通常是服务费，你已经浪费的时间退不回来

四、签约前必问的十个问题

1. 你打算具体做哪些动作？（答不出具体动作的，慎签）

2. 会不会用到点击器、刷排名这类工具？（用了一律不要）

3. 关键词做到什么位置算达标？是「到过」还是「稳定保持」？

4. 达标后位置掉了怎么办？合同里怎么约定？

5. 每月给我什么报告？报告里有哪些数据？

6. 有没有同行业、同难度词的案例可以看？（要能查证的域名）

7. 我需要配合提供什么？

8. 如果做不上去，什么情况下算失败？怎么处理？

9. 改我的网站需要我同意吗？改哪些部分？

10. 合作期间网站所有权和内容归谁？

把这十个问题问完，大部分不靠谱的服务商自己就露出来了。

我们的做法

先诊断、再报价。我们会先看你的网站现在被收录了多少页、蜘蛛抓取频次、目标词当前排在哪里，

然后给出：哪些词现在能做、大概需要多久、投入产出是什么量级。

做不到的我们一开始就说清楚 —— 不承诺「包上首页」，也不承诺具体到天的见效时间。因为搜索排

名受太多因素影响，任何拍着胸脯保证的人，要么不懂，要么准备随时消失。

站点：https://ccombaidu.com ｜ 免费获取网站诊断报告


